
プロ向け
セミナー

日 時：令和４年10月11日(火) 13:00～17:00（受付12:45～）

会 場：大阪産業創造館 大阪市中央区本町1-4-5

（大阪メトロ「堺筋本町」駅 徒歩約５分(最寄出口 1番、12番より)）

参加費：10,000円（コンサルティングマスター有資格者 5,000円）

定 員：130名（先着順：自主研修会対象者100名）

℡：06-6261-3340 http://oreca.jp/

〒541-0052 大阪市中央区安土町1-4-11-3F

お申し込み受付は

９月３０日（金）まで

1

小さな仲介業者の
コンサルビジネスの始め方 4

提案することによって
生まれるコンサル業務

2

顧客心理への
コンサルティング提案 5

動脈のコンサル
・ 静脈のコンサル

3

はじめての
コンサルティング契約

有限会社 信栄住宅

代表取締役 濱﨑 信子

三基ビルテック株式会社

代表取締役 木村 友昭

株式会社イニシオ・ライフサービス

代表取締役社長 大村 大

株式会社
フォースコンサルタント

代表取締役 川竹 忠治

有限会社 美輝

取締役 楠本 充美

お申込みはコチラ⇒

QRコードを読み取って、申込
フォームにお進みください。

不動産コンサルティングフォーラム202２
一般社団法人

不動産コンサルティング近畿ブロック協議会＋ 大阪府不動産コンサルティング協会

よくわかる
不動産コンサルティング事例

不動産コンサルティングの手法につき、自分のやり方があっているか不安、また
はきっかけづくりが難しいなどという声も少なくありません。より身近であり、そして
深掘した内容を知る必要があります。コンサルティングの入口から出口までの具
体的な内容・手法を初心者でもわかりやすく、経験者へも丁寧に事例解説をする
『よくわかる不動産コンサルティング』 『よくわかる事例』を紹介します。

※遠隔地の方向けにＷＥＢ受講を開講します。
詳しくは、ホームページ（http://oreca.jp/）のTOPICSでご案内します。


	スライド番号 1
	スライド番号 2
	スライド番号 3
	スライド番号 4
	スライド番号 5
	スライド番号 6

